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Salesforce salta al
movil con la compra de
Sendia por 12,4 millones

MaRrIMAR JiMEnEZ Madrid

Salesforce, 1a empresa que ha
plantado cara a gigantes
como Microsoft, Oracle y SAP
con un modelo de alquiler de
aplicaciones a través de lared
en lugar de venderlas me-
diante licencia, efectud el pa-
sado martes su primera ad-
quisicion. Se trata del fabri-
cante estadounidense de tec-
nologia mévil Sendia, por el
que ha pagado 15 millones de
doélares (unos 12,4 millones de
euros) en efectivo.

1.a compra permitird a Sa-
lesforee hacer una transicién
sencilla de las méas de 60 apli-
caciones propias y ajenas que
va tiene disponible en su pla-
taforma AppeXchange a
equipos méviles como la
Blackberry, el Treo de Palm
u otros dispositivos que le-
ven el sistema Windows Mo-
bile. Sendia, que tiene su sede
en Santa Ménica (California),
tiene 35 empleados.

“La movilizacién es una
tendencia imparable en las
aplicaciones de gestién de
clientes (CRM), donde Sa-
lesforce es fuerte’; explica En-
rique Dans, profesor de Tec-
nologia del Instituto de Em-
presa. “Ahora, con su nueva
plataforma AppeXchange
Mobile quieren democratizar
el acceso de las empresas a las

aplicaciones de movilidad,
cuyo desarrollo es habitual-
mente complejo debido a la
integracion de diferentes tec-
nologias en ripida evolucién
que es preciso desarrollar”

Salesforce nacid en 1999,
en plena burbuja de las tec-
noldgicas, En estos momen-
tos es el lider en aplicaciones
corporativas en el modelo
bajo demanda; la compafiia
tiene actualmente 20.500
clientes repartidos por todo
el mundo. Segin su presi-
dente, Marc Benioff, esta
férmula estd causando el fin
del software tal y como lo co-
noce la mayoria de las com-
pafiias y estd suplantando al
antiguo software cliente-ser-
vidor. De hecho, otros fabri-
cantes como Microsoft, Orac-
le ¥ SAP han empezado a
apostar por los servicios web
para grandes compaiiias.

Con el modelo de alquiler
de aplicaciones de Salesfor-
ce, una empiesa sdlo tiene
que decidir cuintos de sus
empleados necesitan acceso
ala plataformay efectuar un
pago de 125 ddlares por
usuario/mes. Ahora, afiadir ja
movilidad costara a los clien-
tes otros 50 délares extras,
salvo para aquellos que tie-
nen coniratada la edicién ili-
mitada; en este caso no ten-
dran coste adicional.



